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AutoScout24 gewinnt Care by Volvo als neuen Kooperationspartner fir

Auto-Abo-Modelle auf seiner Plattform
Volvo bietet ab sofort als erster Fahrzeughersteller Auto-Abos bei AutoScout24 an

Miinchen, 30. April 2020. Der europaweit groBte Online-Automarkt konnte mit Care by Volvo den ersten
Autohersteller als Kooperationspartner fiir seine Auto-Abo-Angebote gewinnen. Damit ist AutoScout24
auch der erste digitale Marktplatz, auf dem Privatkunden ab sofort Abo-Modelle direkt bei einem
Fahrzeughersteller bestellen kénnen. Die Kooperation unterstreicht das groBe Potenzial des
Konzeptes Auto-Abo. Beide Seiten profitieren dabei von dem Zugewinn neuer Zielgruppen und dem
Vertrauen des bestehenden Kundenstamms. Zu den bisherigen Kooperationspartnern von
AutoScout24 zdhlen Autohandler und Startup-Unternehmen.

,Genau wie bei Care by Volvo stehen bei AutoScout24 die Kundenbedirfnisse klarim Mittelpunkt, die Basis

flr eine Zusammenarbeit stimmt also. Die Nutzer sind autoaffin, vielen ist das Produkt Auto-Abo mit all
seinen Vorteilen bereits bekannt, sodass uns der Online-Automarktplatz einfachen Zugang zu einer hoch
interessanten Zielgruppe bietet®, sagt Patrick Wendt, Geschaftsfihrer Care by Volvo in Deutschland. ,Mit
Care by Volvo nimmt die Volvo Car Group unter den Automobilherstellern weltweit eine Vorreiterrolle im
Markt der Auto-Abos ein, diesen Weg setzen wir konsequent bei der Weiterentwicklung des individuellen
Mobilitatsangebots und Kundenansprache fort.”

Die Volvo Vertragspartner sind dabei deutschlandweit vollstdndig in das Auto-Abo integriert und
Ubernehmen nicht nur die Auslieferung und den Service der Care by Volvo Fahrzeuge, sondern bleiben
erster Ansprechpartner fir die Kunden vor Ort und in allen technischen Fragen.

Flexible Art der Fahrzeugnutzung immer bekannter

AutoScout24 bietet seit September letzten Jahres unterschiedliche Abo-Modelle vergleichend auf seiner
Plattform an. Immer mehr Privatkunden interessieren sich flir das neue Mobilitadtskonzept. Laut aktueller
Nutzerumfragen hat sich die Bekanntheit von Auto-Abos im Jahresvergleich knapp verdoppelt™
LAutohersteller geniefBen ein unvergleichbares Vertrauen unter Verbrauchern, das sich seit Jahrzehnten
aufgebaut hat®, sagt Jochen Kurz, Director Product bei AutoScout24. ,Dank der Zusammenarbeit mit Care
by Volvo erreichen wir nun auch jene Nutzergruppe, welche einem Auto-Abo anfangs vielleicht noch
unsicher gegentberstand - durch das Vertrauen in die Marke Volvo jetzt aber darin bestarkt wird, dieses
neuartige Mobilitatskonzept flr sich auszuprobieren. Von diesem Kundenzugewinn profitieren auch alle
anderen Kooperationspartner.”

Bequem und einfach zum neuen Auto

Care by Volvo stellt nahezu die komplette Modellpalette bei AutoScout24 zur Auswahl —vom Kompakt-SUV
Volvo XC40 Uber den neuen Sportkombi Volvo V60 bis zum Flaggschiff Volvo XC90. In der transparenten
monatlichen Abo-Rate sind alle Kosten, auBBer Tanken, enthalten. Das Alles-Inklusive-Abo des schwedischen
Premium-Herstellers beantwortet individuelle Mobilitatsfragen mit gréBter Flexibilitat: Nutzer kdnnen ohne
Mindestlaufzeit jederzeit mit einer dreimonatigen Kindigungsfrist aus- oder auf ein anderes Modell
umsteigen — BedUrfnisse k&nnen sich schlieBlich andern.
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“Quelle: Onsite Nutzerbefragung auf www.autoscout24.de im April 2019 (746 Falle) und aktuell laufende Nutzerbefragung (Werte fur

April 2020; derzeit 510 Falle).

Uber Care by Volvo

Das Auto-Abo Care by Volvo bedeutet eine neue Freiheit beim Fahrzeugbesitz und ist dabei eine Revolution der
Einfachheit. In der monatlichen Abo-Rate sind alle Kosten - auBer Tanken - enthalten. Care by Volvo kiimmert sich um
Werkstatttermine, den saisonalen Reifenwechsel und die Kfz-Versicherung. Jedes Uber Care by Volvo bezogene
Fahrzeug verfligt dartber hinaus Uber eine SIM-Karte mit 10 GB Datenflatrate. Seit dem offiziellen Start im Oktober 2018
des innovativen Mobilitdtsangebots wurde das einzige, deutschlandweit verfligbare Auto-Abo eines
Automobilherstellers kontinuierlich an die Kundenbedurfnisse angepasst und konnte so eindrucksvoll sein
Marktpotential bestatigen: das Volumen von Care by Volvo entsprach im Jahr 2019 rund 45 Prozent aller
Neuzulassungen von Volvo Cars in Deutschland, 90 Prozent der Abonnenten waren dabei Neukunden.

Weitere Informationen finden Sie unter www.das-abo.com
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Uber AutoScout24

AutoScout24 ist mit Gber 2 Mio. Fahrzeug-Inseraten und mehr als 43.000 Handlerkunden europaweit der groBte Online-
Automarkt. Mit AutoScout24 kdnnen Nutzer Gebraucht- sowie Neuwagen finden, finanzieren, kaufen, abonnieren und
verkaufen. Der Marktplatz inspiriert rund um das Thema Auto und macht komplexe Entscheidungen einfach. Die
Fahrzeug- und Preisbewertung liefert wertvolle Orientierungshilfen. So gehen Autokaufer gut informiert und kaufbereit

zum Handler. Mit mehr als 36 Millionen Downloads wurde die App von AutoScout24 als beste, kundenfreundlichste App
ausgezeichnet (FOCUS-MONEY Studie ,Kundenfreundliche Apps*, Heft (14/20).

Weitere Informationen finden Sie unter www.autoscout24.de

Anne-Kathrin Fries
Public Relations Manager

AutoScout24 GmbH
BothestraBBe 11-15, 81675 Miinchen

Fon +49 89 444 56-1227
presse@autoscout24.de

www.autoscout24.de


https://www.volvocars.com/de/care-by-volvo/
https://www.autoscout24.de/fahrzeugbewertung/?genlnk=navi&genlnkorigin=de-vm-promo-uc-preisbewertung
https://www.autoscout24.de/promo/preisbewertung/?genlnk=navi&genlnkorigin=de-all-all-home
http://www.autoscout24.de/
mailto:presse@autoscout24.de

